
三井住友海上は
保険業界で初めて中小企業経営力強化支援法に基づく

「経営革新等支援機関」 として認定されました。

※ 平成25年6月認定

適切な「価格転嫁」と
具体的な「価格交渉」の
進め方

主催:静岡県、公益財団法人静岡県産業振興財団
協力:経済産業省関東経済産業局、三井住友海上火災保険株式会社

第２部
物価上昇の現状と
価格交渉の必要性
• 物価の上昇の現状
• 価格転嫁しないとどうなるか
• 価格交渉ができない心理状況
• 価格交渉における考え方

価格交渉の具体的な進め方
• 発注者について知る
• 価格転嫁の成功事例
• 一般的な価格交渉の手順
• 5つの交渉テクニック

MS＆AD経営サポートセンター
経営リスクアドバイザー 松本 徹也 氏

（社会保険労務士・中小企業診断士）

～ 高騰する原材料費・
エネルギーコストに対応する ～

日時 9月25日（金）
13:30～16:45

先着順で定員に達し次第、
受付を締め切らせていただきます。

定員 50 名
本セミナーでは、

中小企業の経営者の皆さまが取引先への価格交渉を

円滑に進めるための考え方、進め方についてご紹介します。

今後の経営に役立てていただくため、この機会にぜひご参加ください。

セミナー内容

価格転嫁・価格交渉を行うために
重要な事前準備
• 価格交渉の準備で重要な3つのポイント
1. 法令・ガイドライン等の知識を
身につける

2. 価格交渉に役立つ会計知識を
身につける

3. 取引先・商品別の収支状況を
見える化する

講師紹介

お申し込み方法は裏面をご覧ください

場所 静岡県産業経済会館3階大会議室
住所:静岡市葵区追手町44－1

三井住友海上火災保険㈱にて、営業部門における個人・法人への各種RM提案などに⾧年
従事。2023年4月より現職。トラック協会をはじめ運送業団体や商工団体において人事労務、
働き方改革などあらゆるテーマでの経営者向けセミナー講師を務めるほか、企業向け個別アドバ
イスを行っている。

第１部
適切な価格転嫁に向
けた国の取組について
経済産業省 関東経済産業局より



お問い合わせ先

（担当:内田）

公益財団法人 静岡県産業振興財団
取引支援チーム

TEL :054-273-4433
MAIL:torihiki@ric-shizuoka.or.jp

三井住友海上火災保険株式会社
静岡支店静岡法人営業課

（担当:石井）

TEL:054-273-5135
※セミナー内容については、左記にお問い合わせください。

適切な「価格転嫁」と
具体的な「価格交渉」の進め方 ～高騰する原材料費・

エネルギーコストに対応する ～

9月25日（金）日時

お申込み方法

二次元コードからの
お申込みはこちら

※締め切り日前であっても定員になり次第、締め切ります

開催方式

9月16日（水）お申込み締め切り

対面開催のみ
＊当日参加できない方向けに個別相談を受け付けます。
お問い合わせください。

受講料 無料

会場案内 静岡県産業経済会館３階 大会議室
※駐車場の用意はありません。

二次元コードを読み取る
1 スマートフォンやタブレットで、二次元コードを読み取ってください。

または、申込サイトにアクセスしてください。

1

申込フォームに入力
2 申込フォームに必要事項をご入力ください。2

お申し込み
3 内容をご確認のうえ、送信してください。3

受付完了メールが届きます。
4 お申し込み後、受付完了のメールが届きますのでご確認ください。

URL:https://www.ric-shizuoka.or.jp/news_topics/news.php?id=172


